Wir, die CH2 AG, vertreiben hochwertige Ferien-
immobilien an der Ostsee.

Als erfahrene Immobilienexperten legen wir Wert auf
Transparenz, Vertrauen und personlichen Service. Wir
begleiten unsere Kunden von der ersten Besichtigung
bis zum Kaufabschluss.

Unser junges und dynamisches Team arbeitet mit
Leidenschaft daran, exklusive Immobilienprojekte
innovativ zu vermarkten, wahrend unser Biro im Herzen

von Hamburg einen engen Austausch ermoglicht.

Sonne, Strand und Me(e)hr - Du vermittelst Premium-
immobilien im touristischen Segment, wo andere Urlaub
machen. In deiner Rolle als Vertriebsmitarbeiter bist du
eine Bereicherung fir unseren Salesbereich und hast
bei uns die Moglichkeit deine Vertriebserfolge auf ein
neues Level zu heben. Dein Arbeitsplatz ist vielfaltig. Als
professioneller Berater gehst du individuell auf
Kundenbedirfnisse ein und schaffst vom Erstkontakt bis
zum Vertragsabschluss ein herausragendes Kunden-
erlebnis. Zentralseitige Leads stellen sicher, dass du von
Tag 1 an produktiv arbeiten kannst.
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Du arbeitest gerne im Vertrieb, bist kontaktstark,

hast Freude am Verkauf, an der Beratung und am
direkten Umgang mit Kunden

Du hast eine angenehme kommunikative Art und
kannst dich sprachlich sehr gut ausdriicken

Eine erfolgreich abgeschlossene Ausbildung oder
Studium im Bereich Immobilien oder Finanzen ist
fur die Berlcksichtigung der Bewerbung

unumganglich

Du besitzt eine kunden- und serviceorientierte

Arbeitsweise

Du hast eine gute Sicht auf Prozesse und die Be-

reitschaft, diese immer weiterzuentwickeln

Du arbeitest eigenstandig, zielorientiert und bist
hoch motiviert



Du bist fir die erfolgreiche Vermittlung von
Premiumimmobilien im touristischen Segment
verantwortlich

Du berétst unsere Kunden qualifiziert bedarfsgerecht
sowie mit Kompetenz und Empathie bei allen Fragen
und Wiinschen rund um das Thema Ferienimmobilie

Du begleitest Kunden, die zu uns kommen, vom
Erstkontakt bis zum Vertragsabschluss mit
Unterstltzung eines erfahrenen Vertriebsteams

Du wirst von Tag eins an einen festen Ansprechpartner
haben, der dir immer zur Seite steht
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Unbegrenzte Verdienstmoglichkeiten durch
attraktive Provisionsmodelle, die deutlich Uber
dem Branchendurchschnitt liegen

Schulungen und Weiterbildungen zur idealen
Vorbereitung auf die Akquise

Eine offene Unternehmenskultur mit
Gestaltungsspielrdumen und Entfaltungs-
moglichkeiten

Premiumprodukte in einem Wachstumsmarkt

Représentatives Biro im Herzen Hamburgs und
die Moglichkeit in einem Urlaubsgebiet zu
arbeiten

Dienstwagen zur privaten Nutzung mit Parkkarte
fir einen Stellplatz in der Tiefgarage

Diensttelefon und MacBook

Moglichkeit verglinstigt Urlaub in einer unserer
Ferienanlagen zu buchen

Firmenevents (u.a. Sommerfest,
Weihnachtsfeier, Afterwork)


mailto:ROEDL@CH2-AG.de

